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Charles-Henri Benoit est né en décembre 1960 au Locle (canton de
Neuchatel - CH). Apres avoir accompli un apprentissage a I'UBS et tra-
vaillé ensuite 4 ans a 'UBS a Bale, il a repris des études. De 1984 a 1987
il a étudié [économie a 'Ecole Supérieure de Cadres pour I'Economie et
IAdministration (ESCEA/HES) a Neuchtel.

De 1987 a 1992, il a travaillé dans le domaine du conseil dentreprises,
d’abord pour PriceWaterhouseCoopers, ensuite pour Ernst&Young.

Cest en 1992 qu'il a rejoint Magam Holding AG, un groupe actif dans
Iindustrie graphique avec 6 sociétés en Europe. Sa mission principale
a été la réalisation d’un systéme de contrdle de gestion. En parallele, il a
également géré plusieurs projets stratégiques au niveau du groupe.

En 1994, il a rejoint [équipe de Controlling de la Division Télécommu-
nication du groupe Ascom. Et cest 4 ans plus tard qu’il a été promu a la
Direction Financiere de la Division Cash Handling du groupe Ascom.
Division qu’il a vendue au groupe britannique DeLaRue a la fin de l'an-
née 2000 (2 transactions).

En 2001 Charles-Henri Benoit créa sa propre société de conseil dentre-
prises. Depuis, il n'a cessé de développer ses activités dans les domaines
de la transmission dentreprises (Mergers&Acquisitions), du Manage-
ment Coaching et du Corporate Finance. De par ce biais, il a acquis au
cours de ces dernieres années une solide expérience dans plusieurs sec-
teurs économiques. Il a entre autre été en charge de la négociation, puis
de la réalisation d’un contrat de licence entre un acteur mondialement
connu dans le domaine des boissons chaudes en capsules et un des ac-
teurs principaux dans la grande distribution en Suisse.



